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Avainluvut tilinpäätös 2017

• Liikevaihto 7 260 tuhatta euroa (2016: 6 634 tuhatta euroa), muutos +9,4 %.

• Uusiutuva liikevaihto 6 816 tuhatta euroa (6 082), muutos +12 %, osuus 
liikevaihdosta 94 % (92 %)1

• Käyttökate (EBITDA) 195 tuhatta euroa (548), muutos -65%, osuus 
liikevaihdosta 3 % (8 %).

• Tilikauden tulos -868 tuhatta euroa (-778), muutos -12 %, osuus liikevaihdosta 
-12 % (-12 %).

• Kertaluontoisten rahoituserien ja kansainvälisen liiketoiminnan kuluin oikaistu 
tilikauden tulos -143 tuhatta euroa (46), muutos -410 %, osuus liikevaihdosta -
2 % (1 %).



Osake 2017

• Kurssi: Max 3,35 eur, min 2,17 eur

• Vaihto: yhteensä 4,15 miljoonaa euroa

• Pekka Räisänen (yhtiön perustaja) myi 20,7% Heeroksen osakkeista 
yksityiselle sijoittajaryhmälle marraskuussa 2017

• Suurimmat omistajat kaupan jälkeen:
• Pekka Räisänen (21,1%)

• Matti Lattu (12,8%)

• Keskinäinen vakuutusyhtiö ELO (7,5%)



Hallitus ja johtoryhmä



Hallitus tilikaudella 2017

• Kimmo Rasila, pj

• Pekka Räisänen

• Irja Hirsinummi

• Keijo Karjalainen

• Jukka Virkkunen



Johtoryhmä

• Matti Lattu, toimitusjohtaja
• Juha Takala, tuotekehitysjohtaja
• Sari Eronen, palvelujohtaja
• Olli Muurikainen, talousjohtaja Paula Ranttila, talousjohtaja, 1.1.2018 

alkaen
• Rainer Wallenius, tuotepäällikkö (palkat)
• Pia Strömdahl-Koskinen, myyntijohtaja 1.5.2017 alkaen
• Garik Bagdasarov, Country Manager NL
• Erik Hansson, Country Manager, SWE



Asiakkuuksien kehittyminen



Järjestelmiä 
käyttää yli 10000
organisaatiota.

Penetraatioaste alle 20% 
tilitoimistoasiakkaissa. Iso 

kasvupotentiaali

Palkanlaskennassa  
muutos tapahtumassa 

(Katre)



Esimerkkejä asiakkuuksista

• Heeros Pro Partner –tilitoimistot
• Itsenäisiä kasvuhakuisia toimistoja
• Kasvu% selvästi Heeroksen kokonaiskasvua suurempaa

• Aina Group
• Seitsemän yhtiötä, suora asiakas Heerokselle
• Siirtyi kokonaan Heeroksen taloushallintoon 1.1.2017
• Heeroksen vahvuudet:

• Nopea käyttöönotto
• Integroitavuus ja osaaminen laskuautomaatiossa

• Yhteistyösopimus Intrum rahoituksen kanssa
• Tilitoimistoalan konsolidoituminen



Tuotekehitys



Tärkeimmät kehitysasiat

• Heeros Pankin julkaisu 11/2017
• Noin 50 asiakasta ottanut ohjelman käyttöön

• Saas –maksut liikevaihtoon 1/2018 

• Heeros Connecta integraatioalusta
• Mahdollistaa reaaliaikaisen integraation Heerokseen ja Heeroksesta

• Erityisesti kansainvälisissä asiakkuuksissa keihäänkärkenä 

• ePalkkojen jatkokehitys
• Valmistautuminen Kansallisen tulorekisterin (Katre) käyttöönottoon 1.1.2019



Kansainvälistyminen



Kansainvälistyminen

• Panostukset Hollantiin vuoden 2017 alusta
• Tuloksia alettiin saamaan vuoden loppupuolella

• A-Gave Accountants BV sopimus

• ITAB sopimus Ruotsissa
• Kesäkuussa 2017 solmittu sopimus

• FI, SWE, DEN, muut maat myöhemmin

• Koko laajuudessaan 250 000 laskua vuositasolla

• Heeroksella asiakkaita kymmenessä maassa



Taloudellinen ohjeistus



Uskomme vahvaan kasvuun

• Heeros pysyy kasvu-uralla

• Liikevaihdossa noin 20% kasvu keskipitkällä aikavälillä

• EBITDA noin 20% keskipitkällä aikavälillä

• Vuoden 2018 liikevaihto kasvaa vuodesta 2017



Tilikauden jälkeiset tapahtumat

• A-Gave Accountants BV:n sopimus moninkertaistaa Heerosta 
käyttävien organisaatioiden määrän Hollannissa

• Käyttöpääoman varmistaminen 0,5 miljoonan Euron laina Nordeasta



Kiitos!
Q & A
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