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Avainluvut tilinpaatos 2018

* Liikevaihto 8 000 tuhatta euroa (2017: 7 260 tuhatta euroa), muutos +10,2 %.

* Uusiutuva liikevaihto 7 384 tuhatta euroa (6 816), muutos +8 %, osuus
lilkevaihdosta 92 % (94 %)1

» Kayttokate (EBITDA) 714 tuhatta euroa (195), muutos 267%, osuus
lilkevaihdosta 9 % (3 %).

* Tilikauden tulos -507 tuhatta euroa (-868), muutos 42 %, osuus liikevaihdosta -
6% (-12 %)

* Kansainvalisen liiketoiminnan kuluin oikaistu tilikauden tulos 128 tuhatta
euroa (-143), muutos 190 %, osuus liikevaihdosta 2 % (-2 %)
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Osake 2018

* Kurssi: Max 2,98 eur, min 1,93 eur
* Vaihto: yhteensa 576 tuhatta euroa

* Suurimmat omistajat tilikauden paattyessa:
* Pekka Raisanen (21,1%)
* Matti Lattu (12,8%)
* Keskinainen vakuutusyhtio ELO (7,5%)
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Hallitus tilikaudella 2018

* Kimmo Rasila, pj
* Marko Kauppi

* Irja Hirsinummi
* Keijo Karjalainen
* Jukka Virkkunen
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Johtoryhma

* Matti Lattu, toimitusjohtaja

 Juha Takala, tuotekehitysjohtaja

* Sari Eronen, palvelujohtaja

* Juho Pakkanen, talousjohtaja 1.3.2019-
* Rainer Wallenius, tuotepaallikko (palkat)

* Pia Stromdahl-Koskinen, myyntijohtaja, Suomi
* Garik Bagdasarov, Country Manager NL, SWE
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Jarjestelmia Penetraatioaste alle 20% Palkanlaskennassa iso
kayttaa yli 14000 tilitoimistoasiakkaissa. Iso muutos (Katre)
organisaatiota. kasvupotentiaali
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Heeros Pro Partner -toimistot

* Itsenaisia kasvuhakuisia tilitoimistoja
 Kasvu jatkui selvasti Heeroksen kokonaiskasvua suurempana
* Heeros tukee tilitoimistojen kasvua

* Ohjelman jatkokehitys:
* Jako kolmeen tasoon: "VIP, kasvaja, startti”

* Tavoite loytaa noin 10 "VIP” —tason edustajaa Heerokselle
* Heeroksen kasvot alueellisesti
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Asiakkuuksien kehittyminen

* Esimerkki: Cavotec Group, globaali konevalmistaja
* Heeroksen asiakas vuodesta 2013 (3 maata)
* Puitesopimus loppuvuodesta 2018
* Sopimus kattaa yli 20 maata, joista tuotannossa nyt kuusi maata
* Sopimus koskee osto- ja myyntilaskuja. Heeros toimittaa ohjelmiston ja palvelua
* Heeros on integroitu Microsoft Dynamics NAV -jarjestelmaan

* Yhteistyosopimus Innox —CRM —jarjestelman kanssa kaynnistettiin 2018
kesalla

* Tilitoimistoalan konsolidoituminen

* Rantalainen
* Aallon Group
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Heeroksen palvelukokonaisuus

Heeros-palvelukokonaisuus
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arkeimmat kehitysasiat

* Heeros Vendan uudistus
* Uudistettu Ul
* Vastaamaan paremmin asiakkaiden tarpeita

* Heeros Connecta integraatioalusta
* Mahdollistaa reaaliaikaisen integraation Heerokseen ja Heeroksesta (esim Katre)
* Erityisesti kansainvalisissa asiakkuuksissa keihaankarkena

 Katre (Kansallinen tulorekisteri)
* Pakollinen toiminnallisuus palkanlaskennassa
* Heeros profiloitui Katre- osaajana

* Tilitoimisto Dashboard
» Tutkimusprojekti puheohjatusta kayttoliittymasta menossa
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Kansainvalistyminen

* Kansainvalistymisen painopiste on Hollannin vakauttamisessa
* Panostukset eivat ole viela tuottaneet toivottua tulosta
* Aidon verkkolaskun puute estaa Heeroksen parhaat kilpailuedut

* Suorissa asiakkaissa olemme edenneet suunnitellusti
* |so raha on kuitenkin tilitoimistoissa

* Heeroksella on asiakkaita kahdessatoista maassa
* Kansainvalisia asiakkaita palvellaan Suomesta ja Hollannista
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aloudellinen ohjeistus

* Heeros pysyy kasvu-uralla
* Liikevaihdossa noin 20% kasvu keskipitkalla aikavalilla
» Kayttokate noin 20% keskipitkalla aikavalilla

* Vuoden 2019 liikevaihto ylittaa 9 miljoonaa euroa ja kannattavuus
paranee

+Heeros




HEEROS VISION
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== . The best Q’g\g,;ﬁ)
Modular, flexible Integrations The best service

and Scalable service in the market

for our business partners

MISSION
Pioneer in financial :
management software We make our customers Desired
. : working place
financial management e
heroes to work at Heeros

VALUES
PIONEER ' FLEXIBLE ' RELIABLE ' GROWING l INTERNATIONAL'

HEEROS WAY OF WORKING - WINNING TOGETHER ‘HeEfOS
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